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Für alle Unternehmen von jeder Grösse,ob
alteingesessen oder neu, in der ganzen
Schweiz…

Das Factoring und Invoice Discounting bietet
eineAlternative zudenherkömmlichenFinan-
zierungslösungen für Unternehmen an, wel-
cheDienstleistungenoderWare auf Rechnung
liefern. Das Ziel dieser Lösung ist dem Unter-
nehmer (Kreditor) eine schnelle,unkomplizier-
te undplanbare Liquidität zubeschaffen,ohne
auf die Zahlung der Rechnung seitens des
Kunden (Debitor) warten bzw. «hoffen» zu
müssen. Diese Lösung ist für diejenige Unter-
nehmen besonders vorteilhaft welche sich in
einer Expansionsphasebefindenundaufmehr
Liquidität (Working Capital) angewiesen sind.
Die Kostenstruktur ist der einer Kontoüber-
ziehung ähnlich: man bezahlt eine Bearbei-
tungsgebühr und ein vereinbarter Prozent-
satz über der banküblichenKreditzins,errech-
net auf der Menge der Finanzierung und der
Zeitspanne der Zahlungsausgleiches der De-
bitoren.

Neu gibt es in der Schweiz auch Invoice Dis-
counting und Factoring für B2C-Forderun-
gen:

Invoice Discounting
und Factoring

Factoring
Der «Factor» (Forderungskäufer) tritt üblicher-
weise als Zessionar gegenüber den Debitoren
auf und stellt ihnen direkt die Rechnungen zu.
Der Forderungskauf wird somit offiziell («of-
fen») mittels Zessionsnotifikation bekannt ge-
geben.
DieDebitorenbezahlendirekt anden «Factor»,
welcher die Auszahlung dem Factoring-Klien-
ten (Forderungsverkäufer) zu einembestimm-
ten Zeitpunkt garantiert.Meistens werden ca.
80% des Rechnungswertes sofort und 20% (
abzgl. Zins und Kommission) nach ca. 100 Ta-
genweitergeleitet.Diese Stückelung dient zur

Typisches Beispiel:

Factor/In.D.

Inv.D.offen

Inv.D. still

Maximum
Vorschuss

100%

80%

100%

Jahresumsatz

CHF 100,000+

CHF 100,000+

CHF 100,000+

Discount-/Factoring
Prämie %

ab 0.5

ab 0.2

ab 0.5

Bearbeitungsgebühr
% vomUmsatz

ab 0.5

ab 0.1

ab 0.1

einfacheren Verwaltung von Storni, Gutschrif-
ten, Reklamationen usw..

Invoice Discounting
Abhängig vondenMengen,die betroffen sind
(siehe unten), erfolgt die Transaktion mittels
einer «stillen» Zession, d.h. der Klient (Forde-
rungsverkäufer) behält die Verwaltung, das
Rechnungswesen usw. bei sich und wird die
Ausgleichszahlung dem «Invoice Discounter»
zu einem bestimmten Zeitpunkt leisten.
In beiden Lösungen kann der «Factor/Invoice
Discounter» optional auch das Kreditausfallri-
siko übernehmen. Dies erfolgt mittels Erhe-
bung einer separaten Risikoprämie.
Inkasso und Bonitätsinformationen: Prescient
bietet den Klienten eine vollumfängliche und
frei wählbare Lösung im gesamten «Order to
Cash»-Prozess an.Die Lösungspartner für Kre-
ditschutz und Inkasso unterstehen einem
strengen Selektionskriterium und können be-
liebig eingestezt werden.
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