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Social Lending Plattformen: Wo sich alterna-
tive Anleger und Darlehensnehmer treffen

Kleinkredite uber
private Anbieter zu
beziehen ist zwar all-
gemein verpont, sich
online mit privaten
Kreditgebern auf die
Hohe des Betrages
und den Zinssatz zu
einigen, kdonnte aber
auch hierzulande ei-
ne interessante Al-
ternative werden.
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Ein altes Geschdftsmodell setzt sich durch

In Grossbritannien wurde schon vor 400 Jah-
ren Geld innerhalb der Familie und im Freun-
deskreis verliehen.Nun erobert Social Lending
auch den deutschen Sprachraum.

Im 21.Jahrhundert ist das Internet nicht mehr
aus dem Privat- und Geschéftsleben wegzu-
denken. Durch das Online-Modell des klassi-
schen Social Lending spricht man auch von
Peer to Peer-Lending, also einer Verbindung
von Rechner zu Rechner.

Heute ist Social Lending in den USA und Eng-
land beliebt. In Deutschland wurden in den
letzten Jahren ebenfalls einige Internet-Platt-
formen gegriindet. Personen, die kleine und
schlecht gesicherte Darlehen bendtigen, sol-
len mit Anlegern inVerbindung gebracht wer-
den, die einenTeil ihres Bargeldes zu bestimm-
ten Konditionen verleihen méchten.

Der Idealfall: Eine Win-Win-Situation
Gemass Statistik der Zentralstelle fur Kreditin-

formationen ZEK werden rund 30 % aller Kre-
ditantrdge abgelehnt. Auf Basis der laufenden
Konsumkredite sind das knapp 200.000 Ableh-
nungen mit einem hochgerechneten Kredit-
volumen von Uber 3 Milliarden Franken.

Personen, die bei der Bank keine oder nur sehr
teure Kredite erhalten, haben die Chance, auf
der Online-Plattform ihr Kreditprojekt vorzu-
stellen und einen Anleger zu finden, der in die-
ses investiert. Die Abwicklung lauft als Forde-
rungskauf Gber eine Partnerbank.

Fir den Anleger bedeutet dies neben einem
sozialen Engagement hohere Zinsen fir das
angelegte Geld, als er in der Regel von den
Banken fir festverzinsliche Wertpapiere er-
halt.

Die Laufzeit der Kredite ist meist vorgegeben
und wegen der relativ geringen Summen kurz
(zwischen 3 bis 5 Jahren).

Minimierung des Risikos
Die Plattform prift die Kreditantrége in Zu-
sammenarbeit mit einer Partnerbank.Um dem
Geldgeber eine gewisse Sicherheit anzubie-
ten, werden die wirtschaftlichen Verhaltnisse
sowie die Bonitat gepruft.

Eine sehr gute Méglichkeit, die Risiken abzusi-
chern, stellt der Abschluss einer Kredit- bzw.
Restschuldversicherung dar.

Diese versichert im Falle von Tod, Krankheit
oder Arbeitslosigkeit die Weiterzahlung der
Raten.
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sowie sédmtliche Marketing-Aktivitaten.
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Wir sind |hr kompetenter Partner flir administrative Arbeiten wie

Buchhaltung und Lohnadministration, Jahresabschliisse und Steuern

Rufen Sie noch heute an und informieren Sie sich unverbindlich!

Wir schenken lhnen die Zeit,
Ihre Ideen zu verwirklichen!

Ist der Kredit auf diese Weise abgesichert, fallt
der Risikozuschlag zur Verzinsung praktisch
weg und die Kreditkosten sinken.

Eine weitere Sicherheit bietet das Aufteilen
der angelegten Summe auf mehrere Kredite.
Schliesslich legt jeder Darlehensgeber die Kri-
terien fur eine Kreditvergabe selbst fest.

So einfach ist es

Der Darlehensgeber registriert sich auf einem
Social Lending Portal und gibt ein Angebot
mit Darlehenshdhe und gewiinschtem Zins-
ertrag ab.

Gleichzeitig melden sich auf der Plattform Kre-
ditsuchende an und stellen ihrerseits die Kre-
ditprojekte und erforderlichen Summen samt
maximal akzeptiertem Zinssatz vor.

Nach Uberpriifung der erforderlichen Daten
kénnen Darlehensgeber und —suchender di-
rektin Kontakt treten - selbstverstandlich ano-
nym unter einem ausgewdhlten Codenamen.

Die Vertrage werden direkt mit der Bank abge-
schlossen, sodass die ndtige Regulierung ge-
wadbhrleistet ist.

Die Social-Lending-Plattformen erhalten in
der Regel eine Gebuhr fir die erfolgreiche Ver-
mittlung in der Hohe eines bestimmten Pro-
zentsatzes der Gesamtsumme des Darlehens.
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