Finanzierung ERFOLG

www.eigenkapital.ch: Der Weg zur
Wachstums- & Projektfinanzierung

Der deutsche als
auch der schweize-
rische Mittelstand
steht angesichts ei-
ner schwachen Ei-
genkapitalausstat-
tung, sowie vor dem Hintergrund der Basler
Eigenkapitalvereinbarung (Basel ll), vor ei-
nem tiefgreifenden Wandel. Wahrend frii-
her die Aufnahme von Krediten tlibliches
und angemessenen Mittel zur Deckung des
Finanzierungsbedarfs war, miissen heute
Unternehmen immer haufiger feststellen,
dass ihnen diese Moglichkeit der Kapital-
beschaffung verwehrt bleibt. Unterneh-
men stehen somit bereits heute vor der
Aufgabe, alternative Losungen zu sondie-
ren, um die Unternehmensentwicklung auf
den richtigen Weg zu bringen.Was kdonnen
nun aber Unternehmen tun, um notwendi-
ge und sinnvolle Investitionen auszufiithren
und die Weichen auf Wachstum zu stellen?

«Die Aufnahmen von Mezzanine-Kapital ist
haufig eine Moglichkeit, um die Finanzie-
rungsfahigkeit des Unternehmens zu erhalten,
unternehmerische Visionen zu realisieren und
anvisierte Projekte, beispielsweise zur Produk-
tionserweiterung, zu verwirklichen», weil3
Wirtschaft- und Steueranwalt Stefan Mittel-
berg von der renommierten Kanzlei Dr.Werner
& Kollegen aus Goéttingen — die in der Schweiz
durch die CKP-Excellence GmbH (www.eigen-
kapital.ch) vertreten ist. «<Durch die Ausgabe
mezzaniner Finanzierungsinstrumente kann
das Unternehmen im Wege eines Private Pla-
cements private wie auch institutionelle Anle-

ger an ihrem Unternehmen beteiligen, ohne
zugleich Eigentums- oder Mitspracherechte
preiszugeben. Der Emittentin flie3t bei ent-
sprechendem Platzierungserfolg unmittelbar
Liquiditat zu, einer Bestellung von Sicherhei-
ten bedarf es nicht», erldutert Rechtsanwalt
Mittelberg.

Ubliche Finanzierungsinstrumente einer mez-
zaninen Beteiligung sind beispielsweise Ge-
nussrechte, stille Gesellschaften oder Anlei-
hen. Das auf diesem Weg eingeworbene Betei-
ligungskapital steht zur freien Verfigung des
Unternehmens und kann innerhalb des Ge-
sellschaftszwecks nach Belieben verwendet
werden.

Welche Anforderungen sollten nun aber die
Unternehmen erfillen, um am freien Kapital-
markt private Investoren anzusprechen und
fur welche Unternehmen ist diese Art Kapital-
beschaffung geeignet? «Grundsatzlich kon-
nen alle Unternehmen - mit Ausnahme von
Einzel-unternehmen und Kollektivgesellschaf-
ten - Beteiligungskapital einwerben.Der Kapi-
talmarkt ist somit keineswegs nur den grof3en
und bekannten Borsengesellschaften vorbe-
halten, sondern steht ebenso den kleinen und
mittelstandischen Unternehmen zur Verfu-
gung, die einen erheblich geringeren Kapital-
bedarf haben. Diese kdnnen zum Beispiel
durch die Ansprache und Beteiligung von
Kunden, Lieferanten und Mitarbeitern die Ka-
pitalien einwerben, die zur Durchfiihrung not-
wendiger Investitionen erforderlich sind», er-
ldutert Rechtsanwalt Mittelberg.Von Vorteil ist
es, wenn ein Unternehmen bereits lber eine

solide Stellung am Markt verfugt, wobei auch
Kleinstunternehmen als auch Start Up’s diesen
Weg beschreiten konnen. Bei einem offentli-
chen Angebot muss das Unternehmen zudem
einen Beteiligungsverkaufsprospekt durch die
BaFin gestatten lassen,der nur durch eine spe-
zialisierte Rechtsanwaltskanzlei erstellt wer-
den sollte.

Geradewegs idealtypisch kann die Einwer-
bung mezzaninen Beteiligungskapitals zur
Wachstumsfinanzierung eingesetzt werden,
also in den Féllen, in denen Banken Fremdka-
pital nicht freigeben mochten, weil ihnen der
Kapitalbedarf des Unternehmens bei zu gerin-
ger Eigenkapitalausstattung zu hoch ist.Durch
ein Private Placement und die Ausgabe von
Genussrechten oder Stillen Beteiligungen sind
jenach Unternehmen auch Volumina im zwei-
stelligen Millionenbereich platzierbar und
schaffen so fir die Unternehmen den erfor-
derlichen Handlungs- und Gestaltungsspiel-
raum.Wo die Aufnahme von Fremdkapital auf-
grund unzureichender Eigenkapitalausstat-
tung oder aus anderen Griinden scheitert,
kdnnen auf diesem Weg die erforderlichen
Mittel beschafft werden, um neue Mérkte zu
erschlieen, neue Produkte zu entwickeln
oder neue Produktionsstatten zu errichten.

In der Vergangenheit haben bereits tiber 600
Unternehmen - wie z.B. das Start Up-Unter-
nehmen Bio Diesel Stid GmbH bis hin zum Dis-
counter Lidl — diesen Finanzierungsweg be-
schritten, dies bei einem Volumen von insge-
samt Uiber €6 Milliarden. Roger N. Kloti





